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SAMENVATTING

D e z e  stu d ie  r ic h t z ic h  o p  d e  m e e st w in stg e v e n d e  fa se  v a n  d e  th e e h a n d e l
v a n  d e  Ve re n ig d e  O o st-In d isc h e  C o m p a g n ie  (VO C ) m e t C h in a . D a a r b ij
k o m e n  v r a g e n  a a n  b o d  z o a ls w a a r o m  e n  h o e  in  1 7 5 7  d e  th e e h a n d e l u it
h a n d e n  v a n  d e  H o g e  R e g e r in g  in  B a ta v ia  w e rd  g e n o m e n  e n  o n d e r  d e
su p e r v isie  w e rd  g e ste ld  v a n  d e  n ie u w  o p g e r ic h te  C h in a sc h e  C o m m issie  in
Am ste rd a m . D a a r n a a st w o rd t in  d e ta il v e r k la a rd  w e lk e  fa c to re n  h e b b e n
b ijg e d r a g e n  a a n  d e  fe n o m e n a le  g r o e i e n  h e t p lo tse lin g e  v e r v a l v a n  d e z e
h a n d e l in  h e t v o o r la a tste  d e c e n n iu m  v a n  d e  a c h ttie n d e  e e u w .

H o o fd stu k  Ee n  b e h a n d e lt d e  v o o r b e re id in g e n  v o o r  d e  d ire c te  v a a r t o p
C h in a  e n  d e  o p r ic h tin g  v a n  d e  C h in a sc h e  C o m m issie . D e  le id in g  o v e r  d e
d ire c te  v a a r t w a s b ij d e  C h in a sc h e  C o m m issie  in  g o e d e  h a n d e n . D e  c o m -
m issie  v a a rd ig d e  e n k e le  str ik te  e n  z e e r  g e d e ta ille e rd e  in str u c tie s u it v o o r
d e  d e e ln e m e r s a a n  d e  h a n d e l, w a a r in  h u n  fu n c tie s e n  b e v o e g d h e d e n  d u i-
d e lijk  w e rd e n  o m sc h re v e n  o m  o p  d e z e  m a n ie r  te  b e w e r k ste llig e n  d a t z ij
m e t e lk a a r  k o n d e n  sa m e n w e r k e n . B o v e n d ie n  sp e c ific e e rd e  d e  c o m m issie
h a a r  b e ste llin g e n  v a n  th e e  e n  g a f d e  k a m e r s d e  o p d r a c h t o m  d e  sc h e p e n
n a a r  C h in a  v a n  h a n d e lsg o e d e re n  e n  fo n d se n  te  v o o r z ie n .

H o o fd stu k  Tw e e  b e sc h o u w t d e  r o l v a n  d e  H o g e  R e g e r in g  in  B a ta v ia  in  d e
d ire c te  v a a r t o p  C h in a . D e  b ijd r a g e  v a n  d e  H o g e  R e g e r in g  w a s a a n z ie n -
lijk  e n  d a a rd o o r  k re e g  z ij d e  r o l to e b e d e e ld  o m  d e  d ire c te  v a a r t o p  C h in a
te  o n d e r ste u n e n  d o o r  a lle r le i so o r te n  d ie n ste n  a a n  te  b ie d e n  e n  te  le v e re n
o m  e r v o o r  te  z o r g e n  d a t h e t b e le id  v a n  d e  C h in a sc h e  C o m m issie  su c c e s-
v o l w a s. Als w e  in  a a n m e r k in g  n e m e n  h o e v e e l d e  H o g e  R e g e r in g  b ijd r o e g
a a n  d e  h a n d e l o p  C h in a , v ie le n  d e  v o o rd e le n  d ie  z ij o n tv in g  u it d e  d ire c -
te  v a a r t o p  C h in a  m a g e r tje s u it.

H o o fd stu k  D r ie  r ic h t z ic h  o p  d e  m a n ie r  w a a r o p  d e  VO C  d e  h a n d e l in
th e e  in  C a n to n  b e d re e f. Er w o rd t a a n d a c h t b e ste e d  a a n  d e  th e e so o r te n
w a a r in  d e  VO C  h a n d e ld e , d e  h a n d e la re n  d ie  d e z e  th e e so o r te n  le v e rd e n  e n
d e  m a n ie r  w a a r o p  d e  v e r te g e n w o o rd ig e r s v a n  d e  VO C  d e  th e e  in k o c h te n .
D e  th e e so o r te n  w a a r in  d e  VO C  h a n d e ld e  b e sto n d e n  u it z w a r te  e n  g r o e -
n e  th e e ; v a n  d e z e  w a s z w a r te  th e e  d e  g r o te  fa v o r ie t. D e  H o n g  h a n d e la re n ,
d e  w in k e lie r s, e n  d e  k le r k e n  v a n  d e  H o n g  h a n d e la re n  tr a d e n  o p  a ls a g e n -
te n  d ie  d e  VO C -th e e so o r te n  le v e rd e n . D e  v o o r n a a m ste  w ijz e  v a n  in k o o p
v a n  d e  VO C -th e e  v e r lie p  v o lg e n s e e n  c o n tr a c t m e t d e  re g u lie re  h a n d e ls-
p a r tn e r s v a n  d e  C o m p a g n ie . Er w a re n  n o g  tw e e  a n d e re  m a n ie re n  v a n
in k o o p : in  h e t n a se iz o e n , w a n n e e r  d e  sc h e p e n  v a n  d e  C o m p a g n ie  v e r tr o k -
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ken waren, werd thee ingekocht maar ook vond inkoop van extra thee op
de vrije markt plaats tijdens het handelsseizoen. Beide manieren waren
een onontbeerlijke aanvulling op de inkoop volgens een contract.

In Hoofdstuk Vier worden drie representatieve gebeurtenissen behandeld
die illustreren hoe verwarrend de verstandhouding tussen de Europese
handelaren, de Chinese autoriteiten en de regering van Macao vaak was.
De Nederlanders in Canton waren zich er goed van bewust dat het nood-
zakelijk was een goede relatie met de Chinese handelaren te onderhouden
en op goede voet te blijven staan met de mandarijnen. Met de andere
Europese handelaren concurreerden ze en in het dagelijkse leven raakten
ze eerder met hen in conflict dan dat ze met hen samenwerkten. Z e ble-
ven nauw in contact staan met de regering van Macao, of ze nu in Macao
verbleven tijdens het stille seizoen of dat ze zaken met haar deden wan-
neer ze in Canton waren.

Hoofdstuk Vijf behandelt de verkoop van de VOC-thee in Europa. Een
vergelijking van de verkoop van thee in de Republiek der Nederlanden
door de VOC gedurende de volle tijd dat de Compagnie op China han-
delde toont aan dat de periode tussen 1757 en 178 1 een uitzonderlijke
was, waarin elk seizoen gemiddeld 3 .3 16 .8 0 8  pond thee uit Canton werd
ingevoerd, waarop gemiddeld een winst van 94  procent werd behaald. De
binnenlandse distributie van de VOC-thee was een gecentraliseerd en
relatief eenvoudig netwerk, dat zeer voordelig voor de VOC uitviel.
Omdat de binnenlandse markt voor thee in de Republiek klein was, hielp
de heruitvoer van de VOC-thee door Nederlandse handelaren naar ande-
re Europese landen het overschot hierin wegwerken.

Hoofdstuk Z es vergelijkt de interne en externe factoren die aanvankelijk
de handel van de VOC in thee tot een groot succes maakten en vervol-
gens tot een abrupt einde brachten.

Na de reorganisatie trok de daaruit ontstane directe vaart op China
meteen voordeel van de directe betrokkenheid van het bestuur van de
Chinasche Commissie. De effectievere organisatie van de zaken door de
vertegenwoordigers van de Compagnie in China en de bemanning van de
schepen op de China-vaart had daar ook een goede uitwerking op. Alle
dienaren van de Compagnie werkten nauw samen met elkaar ten dienste
van deze specifieke handel en Batavia bleef bijdragen aan het succes van
de onderneming in Canton. De belangen van de Compagnie werden op
een buitengewoon bevredigende manier gediend door voldoende ver-
kopen van verse thee op de Compagnies veilingen in Nederland.

Deze fenomenale stijging in de Nederlandse handel in thee met China
was ook onlosmakelijk verweven met andere externe factoren die waren
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ingebed in specifieke politieke, sociale en economische ontwikkelingen
zowel in Europa als in China gedurende de tweede helft van de achttien-
de eeuw.

Hun politiek van neutraliteit in de Zevenjarige Oorlog (1756-1763)
gaf de Nederlanders de gelegenheid voordeel te trekken uit de gunstige
oorlogscondities en hun handel uit te breiden. Het nieuwe bestuur van de
China-handel werd tijdens de eerste jaren van deze oorlog in werking
gesteld. De handel van de VOC in thee steeg gestaag en bleef meer dan
twintig jaar bloeien.

Een steeds toenemend aantal van theedrinkers in de Republiek was
noodzakelijk voor een gestage groei in de theeconsumptie. Tegelijkertijd
stimuleerde en garandeerde de sterke demografische groei in de buurlan-
den de wederuitvoer van de VOC-thee.

De tweede helft van de achttiende eeuw was een tijdperk van opmer-
kelijke bloei in China. De handel van de Chinezen met de W esterlingen
in Canton profiteerde van de kracht van de Chinese economie. Tot de
vooravond van de Eerste Opium Oorlog (1839-1842) bleef Canton de
W esterse vraag naar thee voldoen.

In zijn ruim tienjarig bestaan vanaf 1760 functioneerde de Co-hang
niet altijd even goed, maar de theehandel van de VOC werd er niet echt
door gehinderd. Na zijn opheffing aan het begin van 1771 handelden de
Europese handelaren weer vrijelijk met hun Chinese handelspartners tot
de Co-hang in 1782 opnieuw werd ingesteld.

De desastreuze Vierde Engelse Oorlog (1780-1784) bracht de bloeien-
de Nederlandse theehandel in Canton echter tot een abrupt einde. De
VOC schepen op de Chinese vaart leden onder de aanvallen van de
Britten. Dit leidde tot een sterke achteruitgang van de export van thee uit
Canton voor de Nederlandse markt. In de jaren 1781-1782 arriveerden er
geen schepen uit de Republiek in Canton.

In de jaren tachtig van de achttiende eeuw werd de toestroom van con-
currenten naar Canton steeds groter. Zij vormden een ernstige bedreiging
voor de theehandel van de Compagnie, maar de positie van de VOC werd
onherstelbaar beschadigd door de invoering van de Britse Commutation

A c t in 1784. Het doel van deze A c t was het wegnemen van elke reden om
thee van het Continent naar Groot-Brittannië  te smokkelen. Als gevolg
daarvan werd de Nederlandse inspanning om een aandeel te behouden in
de winsten die gemaakt werden op de Britse thuismarkt onmogelijk
gemaakt.
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